' L energisn

NYHETER FRAN SVENSK ENERGI

MARS 2010. NUMMER 3

Svensk Energi om timmadtning av el:

"RIKTIG UTVECKLING, MEN DET TAR TID"

Utvecklingen g&r mot timmat-
ning. Men det &r en lang vag
kvar innan vi kan omsatta
timvarden fill en verklig avrak-
ning och slutligen en timvis
debitering for kunderna. For
aft elen ska kunna avraknas
varje timme krdvs stora och
kostsamma ombyggnader av
datasystemen.

DET RIMLIGA IDAG ir att sikta p3 att
ta steget nir nista generation elmitare tas
i bruk. Det sdger Peter Takacs, tekniskt
ansvarig for mitarfrdgor pa Svensk
Energi, som menar att timmétning 4r ett
rimligt ml:

— Det giller att ha realistiska forvint-
ningar p4 hur snabbt vi kan nd dit. Det
4r ldte att prata timmitning, utan att ta
hinsyn till bakomliggande teknik som
krivs. Hir ligger den stora utmaningen.

Métreformen uppfylld

Landets elndtsforetag har satsat mellan
10 och 15 miljarder kr for att byta alla
5,2 miljoner elmitare infér den reform
som bérjade gilla den 1 juli 2009. Alla
elkunder skulle direfter f manadsvis
avldsning, for att kunna betala sina elfak-
turor efter verklig forbrukning. Det var
en stor utmaning att klara reformen om
mdnadsvis mitning.

Tidigare skedde avstimningen en
géng om &ret. Problemet med preli-
minira fakturor 4t kunderna mellan
avstimningarna har starkt bidragit
till kundernas liga fortroendet for
elbranschen, ett fértroende som forbitt-
rats avsevirt i senare undersokningar.

Nir landets mitare byttes ut valde
elnitsforetagen olika strategier. Svensk
Energis styrelse ansdg att det primira var
att klara lagkravet — mitning en ging
per manad. Styrelsen 6verlit sedan 4t

elnitsfretagen att bedoma framtiden,
vilket innebar ett val mellan att installera
mitare som skulle klara mitning just en
ging per manad eller varje timme.

Avrékningen &r utmaningen

— Cirka 750 000 elmitare samlar idag
in timmitvirden och ytterligare 3,8
miljoner elmitare skulle kunna géra det.
Diremot ir steget léngt till en 6vergéng
till timavrikning. Att f3 realtidsmitning
kopplad till prissittning ligger 4nnu
lingre fram i tiden, siger Peter Takacs
och fortsitter:

— Hir krivs miljardinvesteringar for
att bygga om datasystemen och hantera
timvirden, inte minst gentemot landets
elhandelsféretag, dir kunderna handlar
sin el. Idag finns heller ingen marknad
for elhandel per timme f6r smikunder.

Det ir svart att motivera timmitning
av energieffektiviseringsskil. Timmit-
ning kan diremot 2 en viktig roll for att
didmpa effekttoppar i elsystemet — som
forekommit i vinter med hdga elpriser
som f6ljd. For kunderna handlar det om
att flytta sin elforbrukning till tidpunkter
d4 elsystemet 4r mindre belastat, som
gamla tiders nattaxor.

— Timmitning ir ett rimligt mal.
Men det tar tid, investeringarna i de nya
elmitare som satts in méste ges en rimlig

Timmatning av el och avrékning per timme ar
eft mdl. Det tar tid och kostar pengar aft né
dit, menar Peter Takacs, p& Svensk Energi.

avskrivningstid. Ett avsteg frin detta vore
ett samhillsekonomiskt sloseri. Manga
elnitsforetag har till exempel finansierat
investeringen genom effektiviseringar i
foretaget, avslutar Peter Takacs.

KALLE LINDHOLM

kalle.lindhollm@svenskenergi.se

Regeringen utreder timmatningen

Niringsminister Maud Olofsson ir positiv till timmitning for att “elkonsumenter
ska bli lite mer medvetna om nir det 4r héga och nir det ir liga elpriser”, som

hon nyligen sa i radio. Regeringen har uppdragit 4t Energimarknadsinspektionen

att ta fram forslag pd hur snabbt en dndring kan goras.

Projektets ska analysera om det finns samhillsekonomisk birighet i timmat-
ning av alla elkunder, och vilken avrikningsmetod som ir att foredra. Uppdraget
ska foresld forindrat regelverk och redovisas till niringsdepartementet senast den

1 december 2010.

Svensk Energi stoder utredningen. Det ir viktigt att det gors en noggrann

analys innan beslut tas i en sd viktig och kostnadskrivande friga.



energi.nu

SMAKUNDERNA LOSER BRISTEN PA EL
— kan bidra till att kapa effekttopparna

Vinterns hoga elpriser har vackt debatt om elbrist och icke
fungerande elmarknad. Effekiproblemet betraktas offa i det
stora perspektivet. Men det finns andra satt att kapa de kri-
fiska effekttopparna i elnatet. Aven smé elkunder kan bidra,
det visar studier med villakunder. For aft f& igéng system med
smdakunder krévs timavrakning och aft elnatsféretagen kan
gora en affar, menar Peter Fritz som utrett frégan.

VINTERNS EXTREMA belastningstop-
par i elnitet har dimpats frimst genom
att storkunder, som industrier och
papperstillverkare, tillfilligt stingt sin
produktion. Men 4ven mindre kunder,
som villadgare med elvirme, skulle kunna
bidra till att kapa topparna.

Det anser bland annat energikonsul-
ten Nils Andersson (tidigare Vattenfall
och vd for Kraftverksfreningen) som
konstaterar att innu har inte elmarkna-
den utformats s4 att detta blir mojligt.

Ge smékunderna en morot

— Idag saknas incitament f6r att hushlla
med el vid férbrukningstoppar. Villa-
kunder med rorliga avtal betalar for ett
ménadsmedelvirde. Det gor dem relativt
oberoende av héga elpriser under ett par
timmar, siger Nils Andersson.

Studier visar att det 4r mdjligt act
involvera smikunderna, och att det
leder till kapade toppeffekter. Studien
“Att folja elpriset bittre”, inom Market
Design-programmet vid Elforsk, 4r ett
exempel. Studien bedrevs i samarbete
med Elan-programmet och Géteborg
Energis Forskningsstiftelse. Syftet var att
testa hur affirsmodeller och teknik kan
oka priskinsligheten hos kunderna, med
fokus pa eluppvirmda hush3ll.

I ett test fjarrkontrollerades husets
vattenburna uppvirmningssystem av
elnitsforetaget, som drog ned effekcut-
taget vid hoga priser. I ett annat test fick
kunderna information om spotpriset via
en webbtjinst och forvintades sjilva dra
ned nir hoga elpriser signalerades.

Styra eller styras

Effektuttaget minskade under forssket
vid perioder med hégt elpris. De kunder
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Hindren &r smé for att borja med effektbe-
grdnsning hos smé elkunder, anser Pefer Fritz.

Effekibegrdnsning hos smékunder r viktigt,
anser Nils Andersson.

som styrdes via elnitsfretaget mirkte
knappt att temperaturen gick ned. Bida
metoderna kan anvindas for att ge kun-
derna valfrihet anser projektledare Peter
Fritz vid Sweco:

— Vissa elkunder vill bli styrda, de
ser positivt p4 att nigon annan hjilper.
Andra kunder tycker inte om att nigon
annan piverkar virmesystemet.

I studien nimns tidigare forsok dir
elvirmda hushall informerades via mail
och sms. Prissignaler p& 3-10 kr/kWh
fick kunderna att manuellt dra ned
elvirmen under 2—3 timmar. Men det
krivs mer for att f3 fungerande system,
konstaterar Peter Fritz:

— Det krivs timavrikning via elmi-
tarna. Och sidan teknik finns i de flesta
mitare med minadsavlisning, bedémer
han.

Han konstaterar att timavrikning
idag kriver rapportering varje dygn till
kunden, f6r atc uppfylla regelverket. For
att minska kostnaden hir foreslir Peter
Fritz enklare regler, sa att timavriknade
smikunder endast behdver f minadsvis
redovisning. Annars ser han inga direkta
hinder for att bérja med timavrikning.
Men det blir svirt att fi ekonomi i det
hela om tjinsten inte omfattar manga

kunder, och blir for dyr f6r kunden.

Alla méste tjéina

For att effektbegrinsning hos smakunder
ska bli verklighet krivs att man skapar en
god affir for alla inblandade; elhandels-
foretag, elnitsforetag och kund, menar
Peter Fritz.

— Det har blivit svirare efter elmark-
nadens avreglering. Nu krivs att de olika
aktdrerna hittar sin roll, siger han och
tilligger att elnitsfretagen far det viktiga
ansvaret for mitningen.

Nils Andersson ser inga avgdrande
hinder for att fi med smikunderna.
Tekniken finns redan p4 plats. Men han
tycker kunderna bor i fler ekonomiska
incitament.

— Niir efterfrigan 4r hog borde
kunder fi betalt fér den el som de avstar.
Det bista ir att avtala med kunden om
kortvarig nedreglering av elvirme vid
héga spotpriser. Det paverkar inte kom-
forten och bidrar starke till effektivare
prisbildning, anser Nils Andersson.

BJORN ASLUND

aslund.bjorn@gmail.com
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HOS GOTEBORG ENERGI BLR
FFFEKTBEGRANSNING VERKLGHET

Goteborg Energi med dot
terbolagen Partille Energi
och Falbygdens Energi
startar eft stort projekt dar
hushallskunder fér en morot
for att halla igen eleffekten.

Totalt berors 265 000
kunder.

DET FINNS EN RAD SKAL «ill att
Goteborg Energi med dotterbolag,
som alla tre ir elnitsforetag, vill
begrinsa effektuttagen i elnitet med
hjilp av sina hushéllskunder (under
63 A). Projektledare Lars Ohlsson, vd
for Falbygdens Energi, forklarar:

— Bade vi och kunderna vinner pd
det. Kunden kan minska kostnader
genom att spara energi och fi en ligre
fast arlig avgift, siger han och gir in
pa elnitsforetagets vinster:

— Om vi begrinsar effekttopparna
i elnitet kan vi pa sikt dimensionera
ner elnitet. Vi riknar med att kunna
minska investeringarna i elniten.

Avgifter och férluster ned

De tre elnitsforetagen betalar nitav-
gifter for anslutning till regionnitet.
Lars Ohlsson riknar med ligre
avgifter, om man minskar effekttop-
parna. En annan nytta ir att férlust-
erna i elnitet minskar om de hogsta
effekterna undviks. Transmissions-
forlusterna i ledningarna, som okar
kvadratiske i forhallande till elférbruk-
ningen, har tvingat foretaget att kopa
dyr el pd spotmarknaden.

Enligt Lars Ohlsson ticker de vin-
tade vinsterna av effektbegrinsningar
knappast de kostnader bolagen haft
for alla nya mitare, som satts in for att
mota lagkravet pd manadsmitning.

En central del ir den effektbero-
ende nittariffen. Den ska utgd frin
kundens tre hdgsta toppeffekter under

Vi &r sékra pa att effektbegransning fungerar,
sager Lars Ohlsson, vd fér Falbygdens Energi.

dret. Utifrdn dessa bestims 4rets fasta
avgift till elnitsforetaget. En forutsite-
ning for att kunna se kundernas eleffekter
ir elmitare som klarar timvis mitning.
Systemet fungerar si att kunden sjilv

kan ldsa av effeke och forbrukning pd en
webbsida.

Forst 8r 2011 ska projektet rulla. Den
stora utmaningen for foretagen ir enligt
Lars Ohlsson att f3 mitvirdena smidigt
igenom de egna I'T-systemen, for presen-
tation pd webben.

Svart férsta eltaxor

— Redovisningen pd webben méste vara
korrekt. Det dr mycket tester och trim-
ning for att det ska fungera. Men den
verkliga utmaningen blir hur vi ska kom-
municera det nya till kunderna, siger
Lars Ohlsson.

— Idag kanske kunden har 16 A-sikring,
som motsvarar 11 kW effektabonnemang,.
Om kunden av nigon anledning behver
g& upp till 12 kW okar priset lite grann.
Det kan bli svirt att kommunicera si att

kunderna forstdr och inte upplever
det som negativt.

Han konstaterar att de flesta
elkunder inte forstr eltaxorna och
hur anvindningen pdverkar elkostna-
der. Och intresset bland kunderna ir
inte s3 stort heller. Forvintningarna
finns 4nd3 att effekttaxan ska fungera
bra. Dels har man f6ljt elnitsforeta-
gen i Sollentuna och Vallentuna som
haft mindre projekt med bra utfall,
dels kan man luta sig mot Market
Design-programmets studie av effeke-
taxor hos hushall.

— Vi ir absolut sikra p4 att det
fungerar. Alla f6rs6k med timmit-
ning och effekttaxa visar att kunderna
svarar mot prissignaler, sidger Lars
Obhlsson. Att kunderna flyttar sin
egen alanvindning ndgra timmar till
tider dir effektuttaget 4r ligre 4r den
slutsats man kunnat dra.

Kapa med 100 MW

Nir minga kunder kapar maxeffek-
ten med nigon kilowatt, s riknar

de tre bolagen med att sammanlagt
kunna skira ned sin toppeffekt med
100 MW, vilket kan siljas till Svenska
Kraftnit. Redan innan projektet r
sjosatt finns idéer om hur effektbe-
grinsningen kan utvecklas, berittar
Lars Ohlsson:

— Vi tittar pd verktyg som kan
skicka signaler till virmesystem, for
att dra ned virmen vid hdg belast-
ning. Om ménga kunder gor s& ger
det stor nytta, och det ir troligen
ingen stor teknisk utmaning.

Inga elhandelsforetag 4r inblan-
dade i detta projekt, men Lars Ohls-
son hoppas ind4 pa stdd ddrifrin och
ser girna att elhandelsforetagen infor
liknande prismodeller som stimulerar

till ligre férbrukning.

BJORN ASLUND

aslund.bjorn@gmail.com
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101 53 Stockholm

& SISTA ORDET/

EL AR EN FANTASTISK PRODUKT. Den ir en mbjliggdrare
och dppnar f6r s& mycket annat till oss minniskor. Den dr
ocks3 unik, s4 till vida att den méste produceras i samma 6gon-
blick som den konsumeras. Det gor att den inte kan jimfGras
med ndgon annan vara.

Jag kiinner igen mina egna ord enligt ovan, jag har skrivit
dem ménga ginger. Men, och ter men, tycker verkligen
gemene man att det ir s3? Ar elen si fantastisk och si unik som
produke? S& sofistikerad att det knappt gir att férklara hur den
fungerar och dnnu mindre hur den prissitts pa ett begripligt sitt.

Om man fér tro ungdomar 4r det inte s3. Mer och mer klar-
nar bilden av att el for dem bara finns dir, och knappt ens det.
Det som gér att gora med el 4r inte alltid ens férknippat med
sjilva elekericiteten f6r yngre minniskor. Det finns dven vuxna
minniskor som inte later sig imponeras av den fantastiska varan
el.

Det hiir borde f3 oss i elbranschen att fundera lite grann. Av
ménga orsaker. Folk 4r vana vid att priser p4 bananer, kaffe och
annat svinger utan att f6r den skull ens vilja gd nirmare in pd
vad det beror pa. Borde vi inte kunna géra om elektriciteten till
en vara som ocksa kan sviinga i pris utan att media gir i spinn
varje gang priserna stiger.

Jag satt hiromdagen pd en 6vning dir diskussionen hand-
lade om att ta fram en elvision for &r 2050. En idé gick ut pd
att man dd hade ett personligt elkonto, modell bankkonto, som
kunde tankas pd med el. Den elen kunde kanske vara hempro-
ducerad, komma frén nigot vindkooperativ eller rent av képt
pa rea som veckans erbjudande; “kép 3 000 kWh for 2 000
kronor” och si vidare.

Tavlingen 90 sekunder
el avgjord

Filmprojekfet “Q0 sekunder el”, som Svensk Energi drivit
ihop med kommunikationsféretaget Prime, ar avslutat.

Av 12 inlédmnade filmer valdes fem ut. Réstning har skett
p& internet och en vinnare ar utsedd, "Fyra vanner”

frén Luled. Projektet kan gladjas med aft ha nétt ut med
mycket info om el fill ungdomar. Branschen har samfidigt
fatt okad insikt i hur ungdomar ser p& el, elbranschen
existerar knappt i deras varld.

Se det vinnande bidraget p&d www.90sekunderel.se
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SAL EL SOM VILKEN
VARA SOM HELST

Elen kan sedan anvindas lika personligt, till exempel till en
resa med elbilen eller i sommarstugan. Jag gir inte in pa hur vi
ska hantera kostnaden for elnit hir, vill liksom inte komplicera
det. Ar 2050 finns dessutom kanske bara en kostnadspost for el.

Det ir langt till &r 2050 men vi borde faktiskt redan idag
kunna silja el i forvig”, si som sker med i stort sett alla "van-
liga” varor. Med el i férvig menar jag att képaren betalar for
en viss mingd el som han sedan fir levererad till sig, antingen
beriknad med ett fast pris eller med ett rorlige pris.

Det fina med att betala i f6rvig ir att kunden vet vad han
lagt ut, det blir alltsd ingen dverraskning. Jag tror ocksé att man
som kund har bittre kontroll p4 férbrukningen i ett sidant
lige. Det ger alltsd stdrre motivation att spara el nir férbruk-
ningen “syns” och nivdn sjunker. Jimfor bensinen i tanken,
ddr man vet ungefir hur langt man har kvar att kora och kan
planera resandet efter det.

Vi har talat om det hir tidigare i branschen. Sjilva grund-
tanken att betala i forvig ir inte ny. Det nya 4r att vi inom
branschen sjilva kanske maste avdramatisera vir bild av el och
se den mer som en basvara som kan siljas som vilken vara som
helst.

Det dir med personligt konto for insittning och uttag kan
komma senare, men en grundliggande omvirdering av elen
kan komma redan nu. Det tycker jag signalerna frin ungdom-
arna tydligt visar.

KALLE LINDHOLM
REDAKTOR

Fyra vénner fran Luled, vann tévlingen 90 sekunder el. Fran vanster
Ludvig Sandin, Alexander Borg, Jesper Meyer och Victor Lundqvist.
Foto: Emil Nilsson
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